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elements.at zählt zu 
den Top 3 der besten 
Online-Agenturen 
 Österreichs.

Das Wiener Markt- und Mei-
nungsforschungsinstitut In-
tegral erhob im Auftrag von 
Werbeplanung.at und anhand 
von Experten die besten und 
kompetentesten Online-Agen-
turen Österreichs. Wer, wenn 
nicht der Kunde selbst, könnte 
besser darüber entscheiden, 
welche Online-Agenturen in 
Österreich am meisten Web- 
Know-how beweisen. Die Salz-
burger Internetagentur ele-
ments.at überzeugte ihre Kun-
den und gehört somit zu den 
Spitzenreitern Österreichs!
Die bewerteten Web-Agen-

turen mussten sich in folgenden 
Teildisziplinen behaupten: Be-
ratungskompetenz, Umsetzung 
der Kommunikationsstrategie 
des Auftraggebers, technolo-
gische Kompetenz, Kreativität, 

Zuverlässigkeit und Termin-
treue, langfristig-strategisches 
Denken und Preis-Leistungs-
Verhältnis.
In diesem Sinne ist das 28-

köpfige Team von elements.
at stolz darauf, von seinen 
treuen Kunden unter die Top 3 
der besten Online-Agenturen 
Österreichs gewählt worden zu 
sein. Denn speziell in den Be-
reichen Beratungskompetenz, 
technologische Kompetenz, 
Kreativität und langfristig-
strategisches Denken wurden 
die professionelle Erfahrung 
und das Web-Know-how von 
elements.at bestätigt.
Patrick Edelmayr, Geschäfts-

führer der prämierten Agen-
tur elements.at: „Wir freuen 
uns sehr und sind stolz auf 
das große Vertrauen unserer 
Kunden. Dies ermutigt und 
motiviert uns jeden Tag aufs 
Neue unser Bestes zu geben. 
Somit ein großes Dankeschön 
an unsere geschätzten Auf-
traggeber!“   +

Top-Platzierung für Elements.at

Service

Unabhängigkeit verpflichtet
Unternehmer Sebastian 
Brandauer sucht für 
seine KundInnen den 
besten Versicherungs-
schutz und erarbeitet 
individuelle Lösungen.

Den Schritt in die Selbststän-
digkeit hat der akademisch 
geprüfte Versicherungskauf-
mann gut vorbereitet. Vor 
rund einem halben Jahr hatte 
er bereits den ersten Termin 
im Gründer-Service der WKS 
und holte sich dort wertvolle 
Informationen. 
Die Zeit bis zur Unterneh-

mensgründung im März war 
von intensiven Vorbereitungen 
geprägt. „Mir war einfach 
wichtig, dass rundherum al-
les passt und ich dann richtig 
durchstarten kann“, erklärt 
der Versicherungsmakler. Der 
Branche hafte zu Unrecht 

ein schlechter Ruf an, findet 
Brandauer. Seit sechs Jahren 
ist er bereits in diesem Bereich 
tätig. Er hat sowohl Erfahrung 
als Maklerbetreuer wie auch 
als Mitarbeiter bei einer Ver-
sicherungsagentur gesammelt 
und kennt damit beide Seiten 
des Geschäfts. 
Mit der Selbstständigkeit ist 

für den 28-Jährigen ein lang-
gehegter Wunsch in Erfüllung 
gegangen. „Ich bin nicht der 
junge Wilde, der das Rad neu 
erfinden will. Mein Ziel ist es, 
meine Arbeit so perfekt wie 
möglich zu machen. Ich ver-
mittle nur Produkte, von de-
nen ich selbst überzeugt bin“, 
betont der Jungunternehmer. 
Vertrauen spielt für Bran-

dauer in seinem Geschäft eine 
große Rolle. Vermittlungen 
von Finanzierungen sind für 
ihn absolut tabu. Er hat sich 
auf die Suche nach dem besten 
Versicherungsschutz für seine 

KundInnen spezialisiert. „Ich 
erspare ihnen damit nicht nur 
Zeit und Aufwand, sondern 
vor allem Geld. Denn durch 
gute Marktkenntnisse kann 
ich ihnen maßgeschneiderte 
Produkte vermitteln“, betont 
Brandauer. Honorar fällt in 
diesem Fall keines an, denn 
bei erfolgreicher Vermittlung 

wird die Tätigkeit von der Ver-
sicherung entlohnt. Brandau-
er ist auch als Berater in Ver-
sicherungsangelegenheiten 
tätig und prüft unter anderem 
den bestehenden Schutz sei-
ner Auftraggeber.  

Versicherungskauf-
mann Sebastian 
Brandauer (vorne) 
hat den Schritt in die 
Selbstständigkeit 
gemeinsam mit Mag. 
Peter Kober (hin-
ten) gut vorbereitet. 
 Foto: Neumayr 

Informationen im Internet un-
ter www.kanzlei-brandauer.at


